DU HAUT DE GAMME

TECHNOLOGIES POUR LE SERVICE DU VIN

FICHE PRODUIT

VinéoBoost
Lautoformation ludique et rapide de vos équipes de salle
pour booster vos ventes de vins

Savez-vous que plus de de vos clients souhaitent accompagner leur repas d'un verre de vin MAIS que
d'entre eux n'en commandent pas car on ne leur a rien proposé ? *
Mieux connaitre le vin pour mieux en parler et le conseiller, c'est tout I'objectif de VinéoBoost !

S— — —— Plusieurs parcours pédagogiques pour comprendre,
connaitre, présenter, servir et conseiller le vin. Un
voyage a travers son élaboration, sa géographie, son
langage, ses rituels et quelques méthodes d'accords

mets-vins.
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Patit module dintroduction pour présenter
le parcours
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Uneformationconcreteetrapideconcue
en partenariat avec John Euvrard,

MOF en Sommellerie, spécialiste de la

formation des équipes de salles.

Des formations courtes qui enclenchent Plus de 40 modules de 2 a 4 min, pour permettre a chacun de
rapidement de nouveaux réflexes, des bonnes progresser a son rythme selon son profil et ses compétences.
pratiques immédiatement applicables pour mieux

conseiller le client.

Une approche accessible a tous pour désacraliser
le vin et prendre plaisir a le proposer aux clients. Certification « Vente de vin au restaurant »

délivrée en fin de parcours

* Source : OpinionWay pour Wine Paris 2020



La promesse VinéoBoost : des résultats concrets

+ Impact rapide sur vos ventes de vin

+ Formation sur smartphone a suivre quand on le souhaite, sans
incidence sur le service
Montée en compétence de vos équipes de salle remarquée par
vos clients
Service amélioré qui rejaillit sur votre image de marque
Valorisation des équipes et émulation collective
Amélioration continue de votre offre de vins

86% des clients attendent d’étre guidés et orientés dans
leurs choix de vins®. Nos modules d’autoformation vous
permettent de répondre a cette attente !
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VinéoBoost en pratique

Un tarif fixe et attractif pour chaque collaborateur

Accessible de n'importe ou, sur smartphone, tablette ou ordinateur
pendant une durée de 2 mois

Possibilité d'ajouter des stagiaires supplémentaires des que

A | . La France viticole généralités - rappel  /
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Suivi de 'avancée des équipes
! Le vignoble de Bordeaux en bref
hhkdk O

Prise en compte du turn-over de personnel avec réinscription
automatique des nouveaux collaborateurs en cas de départ dans B e
la période de 2 mois Thdekk © 12

Personnalisation possible des parcours selon vos besoins (sur B it
devis) : )

La Champagne en bref

Fligibilité & une prise en charge dans le cadre des budgets _ Ememaiy
formation

Advinéo est une PME lyonnaise qui congoit et produit en France des équipements pour le service et la
conservation des vins. Grace a notre connaissance des enjeux de la vente de vins, notre passion des vins et nos
technologies aussi innovantes que pratiques, nous développons des solutions élégantes et économiquement
performantes qui accompagnent les professionnels de la vente de vins a chaque étape : le merchandising, la
dégustation, la vente, la distribution et la conservation.

+33981050079
Contactez-nous et parlons vin ! info@advineo.com
www.advineo.com



